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Nos compétences :

Développement, par croissance exter-

ne ou interne,

e LBO, OBO, Capital Développement

e Stratégie de financement et diagnos-
tic financier

e Renégociation de dettes

Evaluation d’entreprise,

Réorganisation de l’actionnariat.

Nos clients :

Nous accompagnons principalement des
entreprises en croissance et nos clients
sont a la fois des dirigeants-
actionnaires, des entrepreneurs, et des
managers d’entreprises allant de la PME
familiale au grand groupe coté.

Ces questions vous concernent ?

Nos modalités d’intervention :
Le Conseil et la Formation

Une stratégie de développement
réussie résulte de choix éclairés.

Le conseil et la formation sont deux
maniéres complémentaires d’apporter
cet éclairage a Uentreprise., et a ses
actionnaires.

En conseil, nous assistons les
dirigeants dans ’analyse des opportu-
nités de croissance et des modalités
de financements les plus adéquates en
termes de colt et de risque pour
Uentreprise et ’actionnaire.

Cependant, une politique de dévelop-
pement ou de création de valeur n’est
efficace que si chacun de ceux qui y
participent en ont bien saisi la
dynamique, les contraintes et les
choix qui en résultent. C’est l’objet de
nos interventions de formation que
de diffuser cette culture, a dominante
financiére, a des publics hétérogenes
d’opérationnels et de financiers.

Comment transformer d

Trouver une solution de sor-
ej tie dans un contexte atypique

Comment faire

? ? managers en actionnaires ?

Une cible d’investissement

Contactez
- nous !

Que choisir ?

cash au management ?

cité a lever de la dette ?

Diffuser une culture J potentiel a-t-elle la capa-

Mettre en place une politique
de croissance externe effica-
ce dans un build up ?

Mettre en place des fi-
nancements structurés ?

Evaluation et mise
en place d’un ac-
tionnariat salarié

Accompagner le Manage-
ment lors de la sortie ?

=

Négocier un refinan-

cement ou renégo-
cier une dette ?
Y
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‘# Nous sommes des professionnels de la finance, issus de la
banque, de U’entreprise et des fusions et acquisitions (M&A)

« Chez AFE, nous fonctionnons en
équipes réduites, complémentaires et
réactives ; pour une opération de LBO
secondaire, il manquait dans notre
pool de compétences un point de vue
difficile a formaliser : ayant a la fois
la connaissance du milieu des fonds et
une compétence dans le montage, le
| financement et la tactique a mener vis
-a-vis d’intervenants ayant des
objectifs différents. Nous avons voulu
compléter notre <« brain

A trust » habituel avec FL Partners pour
Gérard Mura, PDG pouvoir apprécier tous les aspects avec

du groupe AFE une équipe qui reste petite et
soudée. »

(FL Assistance - Les séminaires sur mesure : \

e Post LBO : destiné a U’ensemble du management
associé au capital pour faire partager les objectifs de
’opération et les enjeux du business plan.

e Séminaire croissance externe : destiné a faciliter la
compréhension des enjeux et des critéres par
[’équipe projet.

e Séminaire gestion du cash : destiné a ’ensemble de
’encadrement pour diffuser une nouvelle culture
basée sur le cash et la valeur.
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Ils nous ont fait confiance
sur des opérations de LBO,
pourquoi pas vous ?

AFE, AFU, 21 CENTRALE PART-
NERS, B&B, DUKE STREET CAPITAL,
31, OREFI, SAGARD, INSERT, SAFIG,
KEOLIS, EUROMEZZANINE, ILEOS,
SENIORS SANTE ...

Pierre de Sury
pds@fl-partners.com
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Les activités de conseil :

Ksuivi d’un portefeuille.

~

Diagnostic financier sur un investisse-
ment potentiel : la cible pourra t’elle
lever de la dette en complément d’un
financement en fonds propres,
Assistance en matiére de croissance
externe pour des participations devant
réaliser de nombreuses petites acquisi-
tions.

Refonte de la structure financiére post
LBO pour financer le développement,
mettre en place des financements
structurés ou refinancer |’opération.
Accompagnement du management dans
la mise en place d’une solution de sortie
conforme a ses projets et aux attentes
de Uactionnaire financier... .

Assistance dans la mise en place de
financements importants ou complexes.
Evaluation dans le cadre de la mise en
place d’un actionnariat salarié ou du

/

Luc Farriaux Florence Farriaux
[f@fl-partners.com ff@fl-assistance.com

Ce sont nos associés qui réalisent les missions
(consultez les profils détaillés de chacun sur le site http://www.weunlockfinance.com)
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