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Nos modalités d’intervention : Le
Conseil et la Formation

Nos compétences :
Une stratégie de développement
réussie résulte de choix éclairés.

Le conseil et la formation sont deux
maniéres complémentaires d’apporter
cet éclairage a ’entreprise.

e Le développement, par croissance
externe ou interne.

Les opérations de LBO.

La stratégie de financement.

La recherche de fonds.

L’évaluation d’entreprise.

La réorganisation de ’actionnariat.

En conseil, nous assistons les
dirigeants de Uentreprise dans
’analyse des opportunités de croissan-
ce et des modalités de financements
les plus adéquates en termes de colt
et de risque pour Uentreprise et
I’actionnaire.

Cependant, une politique de dévelop-
pement ou de création de valeur n’est
efficace que si chacun de ceux qui y
participent en ont bien saisi la
dynamique, les contraintes et les
choix qui en résultent. C’est ['objet de
nos interventions de formation que
de diffuser cette culture, a dominante
financiere, a des publics hétérogenes
d’opérationnels et de financiers

Nos clients :

Nous accompagnons principalement des
entreprises en croissance et nos clients

sont a la fois des entrepreneurs, des
actionnaires personnes physiques et des
entreprises allant de la PME familiale au
grand groupe coté.

Ces questions vous concernent ?

. e
Mettre en place un | Externaliser des actifs ?
f) OBO ou un LBO ?

|Analyser une acquisition ?

/fn
: Comment faire Améliorer la création de Moti
otiver le management ?
Que choisir ? Contac'tez valeur par une meilleure | ’J
; - nous ! ; 2 ; —
gestion du cash ? | Céder une filiale ? AJ
Refinancer le groupe g

acquisition ?

Accueillir un financier
Controle, liquidité, au capital ?
securite ? Assurer la liquidité
d’un financier pré-

Croitre ou céder ?J sent au capital ? I@
L
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Mettre en place une politi- Financer une
que de croissance externe ?




‘ Nous sommes des professionnels de la finance, issus de la

banque, de U’entreprise et des fusions et acquisitions (M&A)

r We unlock finance ®

« Chez AFE, nous fonctionnons en / \
équipes réduites, complémentaires et e e
FL Partners - Les activités de

réactives ; pour une opération de ce
type, il manquait dans notre pool de conseil :
compétences un point de vue difficile a
formaliser : ayant a la fois la connais-

, o . ,
sance du milieu des fonds et une e L’organisation de la sortie d’un

compétence dans le montage, le actionnaire financier ou d’un
financement et la tactique a mener vis minoritaire.

-a-vis d’intervenants ayant des e La validation de la faisabilité d’une
objectifs différents. Nous avons voulu opération de Private Equity.
compléter notre « brain o Le montage d’opérations d’OBO
trust » habituel avec FL Partners pour

(owner buy-out) ou de LBO.
¢ La levée de fonds (capital ou dette).
e L’accompagnement de la croissance
externe : mise en place du processus
et assistance dans la recherche des

Gérard Mura, PDG pouvoir apprécier tous les aspects avec

du groupe AFE une équipe qui reste petite et
soudée. »

cibles, la négociation, la structura-
( FL Assistance - Les séminaires sur mesure : \ tion et le financement.

e Séminaire croissance externe : destiné a faciliter la e La réalisation d’un diagnostic
compréhension des enjeux et des critéres par financier et optimisation de la
|’équipe projet. stratégie de financement.

e Séminaire gestion du cash : destiné a ’ensemble de e L’assistance dans la mise en place de
’encadrement pour diffuser une nouvelle culture financements importants ou com-
basée sur le cash et la valeur. plexes.

e Séminaire Private Equity : destiné a I’ensemble du e L’évaluation dans le cadre de la mise
management pour faire partager les enjeux et les en place d’un actionnariat salarié.

\ objectifs de ’entrée d’un financier au capital. J Qenégociation de financements. /

Ils nous ont fait confiance,
pourquoi pas vous ?

AFE, AFU, RCG, SEPPIC (GPE AIR
LiQuipe), BEI, 21 CENTRALE PART-
NERS, PETROMARINE, B&B, DUKE
STREET CAPITAL, LE MONDE, 3,
OREFI, SAGARD, PARCOURS, IN-
SERT, SAFIG, KEOLIS, SOCATRA,
TERRELL GROUP, ILEOS, BYBC,
ALTADIS DISTRIBUTION FRANCE ...

Pierre de Sury Luc Farriaux Florence Farriaux
pds@fl-partners.com [f@fl-partners.com ff@fl-assistance.com

Ce sont nos associés qui réalisent les missions
(consultez les profils détaillés de chacun sur le site http://www.weunlockfinance.com)
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